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Kazda firma i zesp6t ma swoje specyficzne potrzeby, ktére mozna zaidentyfikowac i
zaadresowacé w najbardziej efektywny sposéb, podczas zamknietych projektow
edukacyjnych.

Kiedy warto zorganizowa¢é szkolenie zamkniete i jakie niesie to korzysci dla
organizacji?

Chciatbys przeszkoli¢ grupe co najmniej 5 pracownikéw?
Organizacja szkolenia zamknietego po prostu sie optaca- cena szkolenia zamknietego dla 5
0sOb jest nizsza, niz wystanie 5 uczestnikdw na szkolenia w formule otwartej

Chciatbys miec¢ wptyw na to kiedy, w jakich terminach i w jakim miejscu odbywa
sie szkolenie?

Organizujac szkolenie zamkniete, to klient podejmuje decyzje

Oczekujesz, ze szkolenie uwzgledni indywidualne i faktyczne potrzeby Twoich

Pracownikow?

Organizacja szkolenia zamknietego po prostu sie optaca- cena szkolenia zamknietego dla 5
0sOb jest nizsza, niz wystanie 5 uczestnikow na szkolenia w formule otwartej

Oczekujesz, ze szkolenie uwzgledni indywidualne i faktyczne potrzeby Twoich

Pracownikow?

Zbadamy potrzeby Twoich Pracownikdw i nha tej podstawie przygotujemy odpowiedni |
dedykowany program

Chciatbys podczas szkolenia pracowac na wiasnym case'ie, rozwigzac wilasny

problem bizesowy?

Podczas szkolenia zamknietego to Ty decydujesz, co chciatbys przecwiczyc, a my
dostosowujemy program ¢wiczen do Twoich potrzeb
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Jak pracujemy?

ZAPYTANIE
O SZKOLENIE

DALSZE WSPARCIE
| ROZWOJ

ANALIZA POTRZEB
SZKOLENIOWYCH

PRZEKAZANIE
MATERIALOW SZKOLENIOWYCH

ZAPROPONOWANIE
TRENERA

°<. ................... o ................... o (,

PRZEPROWADZENIE
SZKOLENIA

OPRACOWANIE

DEDYKOWANEGO PROGRAMU

USTALENIE SZCZEGOLOW
ORGANIZANIZACYINYCH
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Cele szkolenia

Glownym celem szkolenia jest nabycie przez uczestnikow umiejetnosci
konicznych do prawidtowego i sprawnego projektowania strategii marki.

Efekty

Dzieki udziatowi w szkoleniu uczestnikéw rozumie polski rynek reklamy
internetowej i profil konsumenta w siedzi, oraz:

e Samodzielnie podejmuje dziatania zwigzane z budowaniem strategii promocyjnej
online i dziatan taktycznych w e-marketingu, optymalizowaniem stron www pod
dziatania kampanii reklamowych oraz pomiarem skutecznosci kampanii
reklamowej online

e Definiuje strategie marketingu internetowego, organizuje reklame w sieci, dobiera
odpowiednie narzedzia taktyczne, mierzy efekty

e Ocenia, jakie narzedzia marketingowe wspierajg konwersje na cele i kontroluje
dziatania reklamowe dla swojej witryny

e Dobiera typy kampanii internetowej do zdefiniowanych celdw i wskaznikdw, a w
razie potrzeby integruje je z kanatami offline

e Planuje kampanie reklamowag z organiczonym budzetem sar
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Program szkolenia
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MODUL 1 MODUL 7
INTERNAUTA, CZYLI KTO? PLANOWANIE KAMPANII ONLINE o
MODUL 2 MODUL 8 S

WYDAWCY NARZEDZIA | DZIALANIA W INTERNECIE i ”
PN

MODUL 3 MODUL 9 3 X

TRENDY W MEDIACH CYFROWYCH BUDZETOWANIE KAMPANII E O

m

MODUL 4 MODUL 10 r% r%

RYNEK REKLAMOWY W POLSCE ETAPY PLANOWANIA KAMPANII " N

= >

MODUL 5 MODUL 11 2> 3

WSPOLPRACA Z AGENCIAMI ZARZADZANIE EFEKTYWNOSCIA > m o

O

MODUL 6 KAMPANII x4

OMNICHANNEL

Sdar



Organizacja szkolenia

Przed rozpoczeciem kazdego szkolenia zamknietego, dokonujemy
szczegotowej analizy potrzeb i oczekiwan poszczegolnych uczestnikéow pod
katem maksymalizacji efektywnosci realizacji celéw szkolenia zatozonych
przez klienta.

— FORMA SZKOLENIA:
— Istnieje mozliwosc¢ realizacji szkolenia w formule online lub stacjonarne;

ORE  LICZBA UCZESTNIKOW:

m 6-12 0sOb

ZAPEWNIAMY:

}?= Komplet materiatdw szkoleniowych (skrypt szkoleniowy, materiaty
dodatkowe), certyfikat ukonczenia szkolenia, trener praktyk z wieloletnim

doswiadczeniem zawodowym, ¢wiczenia dopasowane do potrzeb grupy
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Dziekujemy!

MASZ PYTANIA? ZACHECAMY DO
KONTAKTU

szkolenia@sar.org.pl
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